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ANZEIGE

MaBgeschneiderte Vorsorgelosungen

Raiffeisenbank Schwandorf-Nittenau bildet Vorsorgespezialisten aus

Nittenau. ,Eine Bank, die
mich versteht” — das ist der
Slogan der Raiffeisenbank
Schwandorf-Nittenau  eC.
Damit das nicht nur Schlag-
worte bleiben, hat die Bank
in den letzten Jahren einen
hohen sechsstelligen Betrag
in die Aus- und Weiterbil-
dung ihrer Beratermann-
schaft investiert.

Die Kunden mochten ver-
standen werden — mit ihren
Plinen, Angsten, Wiinschen
und Zielen. Dies bestdtigen
samtliche Befragungsergeb-
nisse von Marktforschungs-
instituten. Und genau da
setzt das Beratungskonzept
der Raiffeisenbank Schwan-
dorf-Nittenau an. Neben
den klassischen Beratungs-
themen wie Geldanlage,
Baufinanzierung, Investitio-
nen und Zahlungsverkehr
gewinnt die Absicherung
der Familie, des eigenen Le-
bensstandards im Alter und
des personlichen Eigentums
immer mehr an Bedeutung.
In Zusammenarbeit mit dem
Vertragspartner der Bank,
der Allianz Versicherung,
hat die Raiffeisenbank im
ersten Schritt eine Beraterin
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Vorstandsmitglied Thomas Stalla, die Vorsorgespezialisten
Markus Gregori und Gerhard Auburger sowie Axel Dreher,

Kreisdirektor der Allianz Versicherung (von links).

und zwei Berater zum ,Zer-
tifizierten Vorsorgeberater”
ausgebildet.

Neben den Versicherungs-
spezialisten sorgen Christi-
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na Grundl, Gerhard Aubur-
ger und Markus Gregori als
Vorsorgeberater dafiir, dass
die individuellen Wiinsche
und Plane der Kunden in
malgeschneiderte Losungen
umgemiinzt werden.

,Wir sehen unseren Bera-
tungsauftrag darin, unseren
Kunden, auf fiir jeden ver-
standliche und nachvoll-
ziehbare Weise, die Scheu
fir die Vorsorgethemen zu
nehmen”, erlautert Vor-
standsmitglied Thomas Stal-
la das Vorsorgekonzept der
Bank.




